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LAUREACI NAGRODY NOBLA

ELZBIETA MACZYNSKA*

Richard H. Thaler - Nobel z ekonomii - 2017 r.
Ekonomia z zycia wzi¢ta

Wprowadzenie

Jak co roku, poczawszy od roku 1969, w noblowskim miesigcu, czyli w pazdzierniku, juz
po raz 49. ogloszony zostal w 2017 r. werdykt o przyznaniu Nagrody Banku Szwecji im. Al-
freda Nobla w dziedzinie nauk ekonomicznych. W 2017 r. Komitet Noblowski Szwedzkiej
Krolewskiej Akademii Nauk przyznat te nagrode¢ amerykanskiemu ekonomiscie Richar-
dowi H. Thalerowi za wkiad w ekonomig behawioralng. Jest to juz 79. laureat tej nagrody
(corocznie przyznaje si¢ jedna do maksymalnie trzech nagrod).

Richard Thaler urodzit si¢ 12 wrze$nia 1945 r. w East Orange, w stanie New Jersey
USA. Edukacje ekonomiczng zapoczatkowat studiami na Case Western Reserve Uni-
versity, gdzie w 1967 r. otrzymal dyplom licencjata, kolejne stopnie: magisterium (1970)
i doktorat (1974) uzyskal na University of Rochester. Od czerwca 1995 r. Thaler jest
profesorem Uniwersytetu Chicago (Charles R. Walgreen Distinguished Service Profes-
sor of Economics and Behavioral Science), dyrektorem The Center for Decision Rese-
arch, Booth School of Business, University of Chicago. Przed otrzymaniem profesury
na Uniwersytecie Chicago, co nastapito w 1995 r., Thaler wyktadat na uniwersyteach
w Rochester i Cornell, a takze wspdtpracowal z University of British Columbia, Sloan
School of Management w MIT, Russell Sage Foundation i Center for Advanced Study in
Behavioural Sciences w Uniwersytecie Stanford. Thaler jest cztonkiem wielu czotowych
amerykanskich zespotow badawczych, w tym National Bureau of Economic Research
(gdzie wspolnie z Robertem Shillerem kierowat projektem badawczym z zakresu ekono-
mii behawioralnej, finansowanym przez The Russell Sage Foundation). Jest doktorem
honoris causa Case Western University, University of Rochester oraz Erasmus Univer-
sity. Jest czlonkiem American Academy of Arts and Sciences, American Finance Asso-
ciation i Econometrics Society, a w 2015 r. petnil funkcj¢ prezesa American Economic
Association.

Decyzja Komitetu Noblowskiego o nagrodzeniu Thalera wzbudzila wiele kontrowersji.
Tuz po ogtoszeniu werdyktu Robert J. Shiller, takze uhonorowany w 2013 r. noblowskimi
laurami wraz z Eugene F. Famg i Larsem P. Hansenem za empiryczne analizy cen aktywow,
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stwierdzil, Ze decyzja o nagrodzie dla Richarda Thalera jest kontrowersyjna, ale ekonomista
ten w pelni na to zastuzyt (Shiller 2017).

Argumenty i kontrowersje dotyczace wyrdznienia Thalera nagroda im. Alfreda Nobla sg
obecnie szeroko dyskutowane. W niniejszym opracowaniu charakteryzowane sa argumenty
przyjete przez Komitet Noblowski, a takze argumenty i kontrowersje dotyczace znacze-
nia ekonomii behawioralnej jako odrebnego nurtu w teorii ekonomii. Charakterystyki te
poprzedzone s3 podstawowymi danymi na temat dotychczas przyznanych 79 nagrod im.
Alfreda Nobla w dziedzinie nauk ekonomicznych. Zarazem przedstawione sa gléwne cechy
i elementy dorobku ekonomii behawioralnej, rozpatrywane przede wszystkim w kontekscie
ekonomii neoklasycznej, jako dominujacego dotychczas nurtu w teorii ekonomii. Gtow-
nym celem stawianym w tym opracowaniu jest charakterystyka wkiadu Richarda Thalera
w rozw0j ekonomii behawioralnej oraz podkreslenie praktycznej uzytecznosci tego nurtu
badawczego. Podstawg przedstawionych tu analiz byly studia literatury przedmiotu, w tym
przede wszystkim publikacje Richarda Thalera (vide ,,Bibliografia”).

1. Noblowskie laury w naukach ekonomicznych
- wymiar historyczny i statystyczny!

Nagroda Banku Szwecji im. Alfreda Nobla w dziedzinie nauk ekonomicznych (zwa-
na tez Nagroda Nobla z ekonomii) zostata ustanowiona w 1968 r. Ma zatem znacznie
krdtsza (o prawie 70 lat) i odmienng historig, a ponadto ma inne finansowe podloze
anizeli klasyczna Nagroda Nobla, ustanowiona w koficu XIX w. Cho¢ nagroda w dzie-
dzinie nauk ekonomicznych z formalnego punktu widzenia nie jest Nagroda Nobla, jest
z nig identyfikowana, co nie jest w pelni uprawnione, mimo ze tak jak w przypadku kla-
sycznej Nagrody Nobla jest przyznawana przez Krolewska Szwedzka Akademie Nauk
w Sztokholmie. Alfred Nobel (1833-1896), szwedzki przemystowiec, naukowiec i wyna-
lazca dynamitu, u schytku zycia zdecydowal bowiem w testamencie z 1895 r., aby powotaé
»fundusz, z ktérego procenty kazdego roku maja by¢ rozdzielone w formie nagrdd tym,
ktorzy w roku poprzedzajacym przyniesli ludzkosci najwigksze korzysci”2. Zgodnie z te-
stamentem i wolg fundatora nagrody powinny by¢ przyznawane za osiagni¢cia naukowe
w fizyce, chemii, fizjologii, medycynie i literaturze oraz za wysitki na rzecz §wiatowego
pokoju (Pokojowa Nagroda Nobla).

Warto przypomniec, ze w pierwszym roku przyznania nagrdd, tj. w 1901 r., nagro-
dzono 6 laureatow. Wsrod nich znalezli si¢ m.in. wyr6zniony pokojowa nagroda szwaj-
carski humanista Jean Henri Dunant, zatozyciel Czerwonego Krzyza, Wilhelm Conrad
Rontgen — niemiecki fizyk ,,w uznaniu zastug, ktére oddat przez odkrycie promieni
nazwanych jego nazwiskiem”, ale tez Frédéric Passy — francuski ekonomista i polityk
oraz dziatacz pacyfistyczny. Zatem juz w pierwszym roku nagroda ta zostat wyr6zniony
takze ekonomista.

Nagrody Nobla sg corocznie wreczane przez krola Szwecji na uroczystosci 10 grudnia,
w rocznicg $mierci Alfreda Nobla. Z liczacej juz 117 lat historii tej nagrody wynika, ze
w latach 1901-2017 noblowskie laury (tacznie z nagroda w dziedzinie nauk ekonomicz-
nych) otrzymaly 923 osoby i instytucje, w tym 79 laureatow z dziedziny nauk ekonomicz-

L W tej czesci wykorzystane zostaly niektére dane zawarte w: E. Maczyfiska, Paradoks Deatona. Nobel
z ekonomii 2015, w: ,,Studia Ekonomiczne”, INE PAN, Warszawa, 2015, nr 4.
2 Full Text of Alfred Nobel’s Will (1895).
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nych. Zwazywszy, ze niektorzy otrzymali Nagrode Nobla wiecej niz jeden raz, daje to
w sumie 892 osoby i 24 instytucje (4l Nobel Prizes, 2017)3.

W odréznieniu od klasycznej Nagrody Nobla, ,,ekonomiczny Nobel” nie jest finanso-
wany z funduszy, z ktérych pochodza wszystkie inne Nagrody Nobla, tj. z majatku pozo-
stawionego przez Alfreda Nobla. Ekonomicznego Nobla bowiem —w drodze wyjatku i za
przyzwoleniem Komitetu do Spraw Nagrody Nobla, ufundowat centralny Bank Szwecji
(Sveriges Riskbank) w 1968 r., w 300-letnig rocznicg utworzenia tego banku. Zarazem
wraz z ustanowieniem ekonomicznego Nobla podj¢to decyzje, ze w przysztosci nie bedzie
zwigkszana liczba dziedzin, w ktérych beda przyznawane noblowskie laury.

W przypadku Nagrody Nobla z ekonomii jej fundatorem jest zatem Bank Szwecji.
Natomiast w przypadku klasycznej, pierwotnej nagrody Nobla, finansuje ja Fundacja No-
blowska, zarzadzajaca majatkiem pozostawionym przez Alfreda Nobla. Do 2011 r. nagro-
da ta wynosita 10 mln koron szwedzkich, ale wskutek kryzysu globalnego zostata przej-
$ciowo obnizona w 2012 r. do wysokosci 8 mln koron szwedzkich (tj. ok. 860 tys. euro).

Nobel z ekonomii corocznie jest przyznawany jednemu, dwu lub maksymalnie trzem
ekonomistom. Dotychczas przyznano t¢ nagrode 49 razy. Otrzymato ja dotychczas 79
ekonomistow, gtéwnie z USA, ale takze z Europy i krajow innych kontynentéw, w tym
Kanady, Indii i Izraela.

Pierwszymi laureatami ,,ekonomicznego Nobla” zostali w 1969 r. ekonometrycy: Nor-
weg Ragnar A.K. Frisch oraz Holender Jan Tinbergen za wktad w rozwdj ekonometrii
oraz rozwoj i zastosowanie modeli dynamicznych do analizy proceséw ekonomicznych.

Sredni wiek laureatéw-ekonomistow przekracza 67 lat, przy czym wsréd nagrodzo-
nych dominujg osoby w wieku 60-64. Najmlodszym laureatem byt zmarty w 2017 r. Ken-
neth J. Arrow, ktory w wieku 51 lat, w 1972 r., zostal nagrodzony za wktad w ekonomiczna
teori¢ rownowagi ogolnej oraz ekonomi¢ dobrobytu. Natomiast najstarszym laureatem
nie tylko wsréd ekonomistow, ale i wsrdd wszystkich innych nagrodzonych we wszystkich
kategoriach, jest zmarty w 2008 r. Leonid Hurwicz, ktéry w 2007 r., tj. w roku otrzymania
nagrody, miat 90 lat (Facts... 2018) i otrzymal (wraz z Erikiem S. Maskinem i Roge-
rem B. Myersonem) nagrod¢ za stworzenie podwalin pod teori¢ mechanism design, czyli
dziedziny ekonomii i teorii gier wykorzystujacej inzynierskie podejécie do projektowania
mechanizméw ekonomicznych i systemoéw zachet ukierunkowanych na zaktadane cele
strategiczne.

Charakterystyczne przy tym jest, ze honorowani ekonomicznym Noblem byli dotych-
czas prawie wylacznie mezczyzni. Jedyna jak dotychczas nagrodzona kobieta to Amery-
kanka Elinor Ostrom (1933-2012), ktéra w 2009 r. otrzymala t¢ nagrode (wraz z Olive-
rem E. Williamsonem) za analiz¢ ekonomicznych aspektéw zarzadzania, ze szczegblnym
uwzglednieniem dobr wspolnych.

3 Wsrdd nagrodzonych ,,klasycznym Noblem” znalazlo sig szescioro Polakéw: Maria Sktodowska-Curie
(nagrodzona dwukrotnie: w 1903 r. w dziedzinie fizyki i w 1911 r. w dziedzinie chemii), Henryk Sienkiewicz
(w 1905 r. literacka Nagroda Nobla), Wtadystaw Reymont (w 1924 r. literacka Nagroda Nobla), Czestaw
Mitosz (w 1980 r. literacka Nagroda Nobla), Lech Walgsa (w 1983 r. Pokojowa Nagroda Nobla) i Wistawa
Szymborska (w 1996 r. literacka Nagroda Nobla). Wsrod nagrodzonych Polakéw nie ma ekonomisty. Nato-
miast noblistow o polskich korzeniach, ale nielegitymujacych si¢ polskim paszportem, takich jak np. Czestaw
Mitosz jest wigcej. WSrdd nich jest tez ekonomista Leonid Hurwicz, absolwent Uniwersytetu Warszawskiego,
nagrodzony w 2007 r. za kolejne zastosowania teorii gier w ekonomii. Polskich korzeni mozna by si¢ dopa-
trze¢ w zyciorysach wielu noblistéw; jako przyktad mozna tu podaé radziwilfowski rodowdd Roberta Shillera.
Notabene, mimo ugruntowane;j historycznie stawy Nagrody Nobla, dopiero w marcu 2015 r. upubliczniony
zostal, poprzez ekspozycj¢ w Muzeum Noblowskim w Sztokholmie, testament Alfreda Nobla, gdzie znalazt
si¢ m.in. zapis o ustanowieniu tej nagrody (Laureaci... 2014; Jasinski 2014; All Nobel Prizes, 2017 ).
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WyrazZnie asymetrycznie ksztattuje si¢ podzial laureatéw Nagrody Nobla z ekonomii
wg kryterium geograficznego. Cho¢ poczatkowo (mniej wigcej do konica lat 80. XX w.)
proporcje mi¢dzy nagrodzonymi Amerykanami a Europejczykami byty do§¢ wyréwnane,
to obecnie zdecydowanie dominuja naukowcy z USA (prawie 70% og6tu laureatow),
przede wszystkim z University of Chicago. Wérdd wyr6znionych dziedzin dominuje ma-
kroekonomia, ekonometria, ekonomia finansowa i teoria gier.

Tabela 1

Nagrody Banku Szwecji im. Alfreda Nobla w dziedzinie nauk ekonomicznych
w latach 1969-2017 - liczba nagréd i podzial geograficzny

Kraj Liczba Udzial (%)
USA 54 68,4
Europa 20 25,3
Wielka Brytania 9 11,4
Norwegia 3 38
Francja 2 2,5
Szwecja 2 2,5
Cypr/Wielka Brytania™ 1 1,3
Finlandia 1 1,3
Holandia 1 1,3
Niemcy 1 1,3
Inne kraje 5 6,3
Izrael** 2 2,5
Kanada 1 1,3
Indie 1 1,3
ZSRR 1 1,3
Razem 79 100,0

* Podwdjne obywatelstwo (C.A. Pissarides).
** W tym noblista o podwdjnym obywatelstwie — Izrael i USA (D. Kahneman). Narodowo$¢ uwzgledniona zgodnie
z formalnym obywatelstwem nagrodzonych w roku przyznawania nagrody.

Zrodlo: Winners of the Nobel Prize for Economics, https://www.britannica.com/topic/Winners-of-the-Nobel-Prize-
-for-Economics-1856936 (dostgp: 30.01.2018).

Dlatego tez, kiedy w 2014 r. laureatem zostat francuski ekonomista z uniwersytetu
w Tuluzie, Jean Tirole, specjalizujacy si¢ w problematyce organizacji przemystu i mikro-
ekonomii, uznano to jako swego rodzaju przetom. Tym bardziej ze nie specjalizuje si¢ on
w makroekonomii i zostal wyrdzniony za analiz¢ sily rynkowej oraz regulacji, w tym za
prace dotyczace regulacyjnych ograniczen stawianych ponadnarodowym korporacjom,
firmom - gigantom dominujacym na rynku.

Zwazywszy na to, ze Nagrode im. A. Nobla w naukach ekonomicznych dotychczas
uzyskiwali najczesciej ekonomisci neoklasyczni, takze nagroda dla R.H. Thalera — jako
ekonomisty behawioralnego — byla niemalym zaskoczeniem. Z drugiej jednak strony,
w ostatnich dekadach nastapil dynamiczny rozw6j badan z pogranicza ekonomii i psy-
chologii, co stanowi fundament ekonomii behawioralnej. W tej sytuacji nagroda na rzecz
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ekonomii behawioralnej nie powinna dziwi¢. Richard Thaler uzyskal t¢ nagrode wtasnie
za wktad w ekonomi¢ behawioralna (a taki tytut nagrody na noblowskiej liscie pojawit si¢
po raz pierwszy).

2. Noblowskie laury dla Richarda H. Thalera
- zaskoczenie i kontrowersje

To, ze noblowskie laury dla Richarda H. Thalera byly w znacznej mierze zaskoczeniem
i wzbudzily kontrowersje nie jest niczym nadzwyczajnym. Ekonomiczny Nobel bowiem
corocznie wzbudza wiele emocji. Dotyczy to zreszta noblowskich nagrod ze wszystkich
dziedzin. Szczegdblnie wiele kontrowersji dotyczy Pokojowej Nagrody Nobla — gtéwnie ze
wzgleddw politycznych. Takze w przypadku ekonomicznego Nobla listy typowanych przez
r6zne oSrodki i media faworytow bardzo czgsto okazujg si¢ nietrafione.

Od 2002 r. Clarivate Analytics Web of Science, dawniej jednostka Thomson Reuters,
corocznie oglasza liste potencjalnych laureatéw Nagrody Nobla sporzadzanag na podsta-
wie liczby cytowan ich publikacji w systemie Web of Science. Niektore nazwiska tkwig
na tej liScie od lat. Na przyktad od lat na tej liscie figurowat i nie doczekat si¢ nagrody,
bo zmart w 2017 r., wybitny ekonomista brytyjski Anthony Atkinson, zajmujacy si¢ nie-
roéwnoSciami.

W 2012 r. na liScie agencji Thomson Reuters znalazl si¢ tez brytyjski ekonomista An-
gus Deaton. Zatem juz wdwczas agencja ta zwrdcita uwage na ekonomig socjalng i ogrom
pracy empirycznej Deatona, a jeszcze wcze$niej Atkinsona, nad nedza, konsumpcja, jak
tez dobrobytem. Jednak w przypadku Deatona prognoza urzeczywistnita si¢ dopiero
w2015 1.

Na liScie Clarivate Analytics znalazt si¢ tez brytyjski ekonomista Richard Blundell
z University College London, zajmujacy si¢ m.in. badaniem relacji mi¢dzy rynkiem pracy
a wysokoScig podatkow. Na liste te trafili tez dwaj czesto cytowani Amerykanie: John
List z Uniwersytetu w Chicago, zajmujacy si¢ eksperymentami w ekonomii, oraz Charles
Manski z Northwestern University, zajmujacy si¢ analiza spotecznych interakcji. Na liscie
znalazt si¢ tez w pewnym sensie naukowy wychowanek Atkinsona — francuski ekonomista
Thomas Piketty, znany z badan wzrostu gospodarczego i nierdwnosci, autor gtosnej ksigz-
ki Kapitat XXI wieku. To tylko niektore nazwiska z listy faworytow.

W 2017 r. na te liste trafili tacy ekonomisci, jak: Colin F. Camerer z California Institute
of Technology i George Loewenstein z Carnegie Mellon University (,,za pionierskie bada-
nia w dziedzinie ekonomii behawioralnej i neuroekonomii”); Robert Hall z Uniwersytetu
Stanforda (,,za analiz¢ wydajnosci pracownikow i studia nad recesja i bezrobociem™) oraz
Michael Jensen z Uniwersytetu Harvardzkiego, Stewart Myers z MIT i Raghuram Rajan
z University of Chicago (,,za ich wkiad dotyczacy wyja$niania decyzji w zakresie finansow
przedsigbiorstw”).

Na top-liScie nie znalazl si¢ zatem Richard Thaler. Zostat on jednak zakwalifiko-
wany na list¢ potencjalnych zwycigzcoOw wsrod dziesigtki dodatkowych nazwisk, w tym
wybitnych osobistoSci na amerykanskiej scenie ekonomicznej. W 2017 r. lista ta obejmo-
wata m.in. takich ekonomistéw, jak: John Taylor z Uniwersytetu Stanforda, specjalista
z zakresu polityki monetarnej; Paul Romer z New York University, specjalizujacy si¢
w problematyce wzrostu gospodarczego, glowny ekonomista Banku Swiatowego; Martin
Feldstein z Uniwersytetu Harvardzkiego, byly przewodniczacy Rady Doradcéw Gospo-
darczych Bialego Domu za czaséw prezydenta Ronalda Reagana, specjalizujacy si¢ w pro-
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blematyce emerytur, podatkéw i innych kwestii z zakresu finanséw publicznych; William
Nordhaus z Uniwersytetu Yale, badajacy ekonomiczne nast¢pstwa zmian klimatycznych;
Dale Jorgenson z Harvardu, badajacy zmiany w wydajnosci pracy; Robert Barro z Harvar-
du, specjalizujacy si¢ w problematyce wzrostu gospodarczego; Oliver Blanchard z Peter-
son Institute for International Economics, byly gtéwny ekonomista Mi¢dzynarodowego
Funduszu Walutowego i wtasnie Richard Thaler.

Dalsze usytuowanie Thalera na liScie Clarivate Analytics w jakim§ stopniu ttumaczy
zaskoczenie nagrodzeniem tego naukowca noblowskimi laurami. Trudno si¢ temu dziwic,
zwlaszcza ze za jego najwazniejsze, przelomowe dzieto zostata uznana napisana wspolnie
z Cassem Sunsteinem i opublikowana przez Yale University Press w 2008 r. ksigzka pt.
Nudge: Improving Decisions about Health, Wealth and Happiness (jej przektad ukazal si¢
w Polsce w 2012 r. — Thaler, Impuls... 2012). Zaskakuje juz nawet stylistyka tego dziefa.
Jest ono napisane niemalze jak tekst beletrystyczny, podobnie jak inne teksty Thalera.
Stylistyka taka dalece odbiega od tych, do jakich przyzwyczajat w przesztoSci Komitet
Noblowski. Na og6t dzieta noblistow cechowata bowiem hermetycznos¢, ztozonos¢ utka-
na trudnymi wzorami matematycznymi, co istotnie obnizato komfort czytelniczy. Nieco
naigrywal si¢ zreszta z tego wybitny amerykanski ekonomista John Kenneth Galbraith,
ktory bedac w wieku ponad 90 lat udzielit wywiadu medialnego. Na pytanie dziennikarza,
dlaczego nie dostat jeszcze Nobla, odpowiedzial, ze Nobla nie dostanie, bo pisze zbyt pro-
sto. Natomiast, zeby dosta¢ Nobla, trzeba pisa¢ niejasno, po to, aby inni naukowcy mogli
publikowa¢ teksty wyjasniajace, co noblista miat na mysli. Nawet jesli ta do$¢ ztoSliwa
opinia nie jest w petni uzasadniona, to jednak zawiera sporg doz¢ prawdy.

Ale takiej opinii nie poddaja si¢ teksty Thalera. Sa bowiem proste i jasne, co zarazem
stanowilo dodatkowy czynnik zaskoczenia, ze ekonomista ten zostal nagrodzony. Uzna-
wana za najwazniejsze dzielo tego autora ksigzka Impuls ukierunkowana jest na analize
eksperymentéw zwigzanych z badaniem reakcji ludzi na najrozmaitsze impulsy, ,,sztur-
chance” (nudge). Relatywnie niewiele jest w tej ksigzce rozwazan na temat teorii ekono-
mii, w tym ekonomii behawioralnej. Dominuja natomiast przyktady i eksperymenty jed-
nostkowe. Znajduje to wyraz juz we wprowadzeniu do tej ksigzki, jak i catej jej stylistyce.
W czgéci zatytutowanej ,,Stotowka” jest opisywany dos¢ prosty eksperyment stotowkowy.
Juz nastepujacy poczatek tych wywodow charakteryzuje dominujaca w ksigzce narracje:
,»Nasza przyjacidtka Carolyn prowadzi ustugi zywieniowe w szkolach w pewnym duzym
miescie. (...) Pewnego wieczoru spotkata si¢ ze swoim kolega Adamem, konsultantem do
spraw zarzadzania (...) postanowili przeprowadzi¢ w szkotach kilka eksperymentdw, aby
si¢ przekonaé, czy sposOb wystawiania i aranzowania zywnosci moze wplywaé na wybdr,
ktorego dokonuja uczniowie.” (Thaler, Impuls... 2012, s. 11).

Tak indywidualistyczne podejscie mogto wrecz szokowac ekonomistoéw gtownego nurtu,
przywiazanych do zagregowanych analiz oraz ilo§ciowych modeli makroekonomicznych.
I na poczatku takie podejscie rzeczywiscie jesli nie szokowalo, to co najmniej zaskakiwato.
Thaler juz na poczatku lat 80. XX w. rozpoczat eksperymentalne badania zachowan ludzi pod
katem widzenia racjonalnosci lub btednosci ich decyzji ekonomicznych. W badaniach tych
odrzucat fundamentalne w ekonomii gtéwnego nurtu, ekonomii neoklasycznej, zalozenie
0 homo economicus, czyli zalozenie, ze czlowiek, podejmujac decyzje ekonomiczne, za-
wsze dziala racjonalnie.

Badania Thalera, jak si¢ okazuje, staly si¢ waznym wktadem i podlozem dla rozwoju
nowego nurtu w teorii ekonomii, tj. ekonomii behawioralnej. Jednak wielu dwczesnych
przedstawicieli ekonomii neoklasycznej nie ukrywalo swej niecheci do takiego podej-
$cia i do faczenia elementow psychologii z ekonomia. Wsréd ekonomistéw-naukowcow
ujawnily si¢ na tym tle silne antagonizmy i animozje. O tym, jak one byly silne, przeko-
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nuje informacja podana ostatnio przez Roberta Shillera, dotyczaca noblisty z 1990 r.
Mertona Millera (1923-2000). Noblista ten, nagrodzony za pionierskie prace z zakresu
teorii ekonomii finanséw i podejmowania decyzji inwestycyjnych, spotykajac Thalera na
korytarzach Uniwersytetu Chicago, unikal z nim nawet kontaktu wzrokowego, a tym bar-
dziej rozmowy. Miller wyjasnit swa niecheé do nurtu behawioralnego w artykule z 1986 r.
zatytulowanym ,,Racjonalno§¢ behawioralna w finansach” (Miller 1986). W artykule tym
Miller przyznaje, ze ludzie sa niekiedy ofiarami psychologii, przez co podejmuja niera-
cjonalne decyzje. Jednak zdaniem Millera kwestie te nie powinny by¢ brane pod uwagg,
sa bowiem ,,prawie calkowicie nieistotne” w podejmowaniu decyzji finansowych. Miller
przyznaje, ze w kazdej rodzinie, w kazdym gospodarstwie domowym wystepuja rozmaite
problemy (ki6tnie, problemy spadkowe, rozwodowe i inne), ale sa one prawie catkowicie
nieistotne dla teorii portfolio (teorii podejmowania decyzji inwestycyjnych). O niecheci
Millera do podej$cia behawioralnego w ekonomii §wiadczy zwtaszcza ostatni akapit tego
artykutu, czgsto cytowany w roznych publikacjach, takze przez Shillera (Shiller 2017).
Miller stwierdza tam, ze historie dotyczace indywidualnych zachowan ludzi, historie go-
spodarstw domowych moga by¢ nawet interesujace, ale w modelowaniu decyzji inwe-
stycyjnych moga odwraca¢ uwage od wszechobecnych sit rynkowych, ktére powinny by¢
gléwnym obszarem zainteresowania ekonomii. ,,To, ze abstrahujemy w naszych mode-
lach od tych wszystkich historii, nie wynika z tego, ze historie te sg nieinteresujace, lecz
Z tego, ze moga by¢ zbyt ciekawe i przez to odwracaé nasza uwage od wszechobecnych sit
rynkowych, ktére powinny by¢ naszym gtéwnym przedmiotem zainteresowania” (Miller
1986, s. 467). Robert Shiller wskazuje tez na innych ekonomistéw majacych wielce scep-
tyczny stosunek do badan behawioralnych w ekonomii. Dotyczy to m.in. na Stephena
Rossa (1944-2017) z MIT, znanego amerykanskiego teoretyka finansow.

Watpliwosci dotyczace ekonomii behawioralnej formutowat tez noblista z 1978 r.
Herbert Simon, nagrodzony za pionierskie badania proceséw podejmowania decyzji we-
wnatrz organizacji gospodarczych. Cho¢ eksponowat psychologiczne podstawy ekonomii
i to, ze ludzie nie sg nieskonczenie racjonalni i inteligentni, to jednak zwracal uwage, ze
okreSlenie ,,ekonomia behawioralna” brzmi jak pleonazm. Watpliwo$¢ ta nie jest bezza-
sadna. Ekonomia jest bowiem naukg o ludziach w procesie gospodarowania, o ludziach
i ich zachowaniach rynkowych. Jesli przy tym, zgodnie z encyklopedyczno-stownikowymi
zapisami, behavior to ,kazda dajaca si¢ zaobserwowac reakcja zwierzecia lub czlowieka
na bodzce plynace z otoczenia” (Stownik... 2018), to czymze sa zachowania niebehawio-
ralne? Takie pytanie stawial Simon, uznajac zarazem, ze odpowiedz na to pytanie ma eko-
nomia neoklasyczna z jej modelem homo oeconomicus (Simon 1987, s. 612). Potwierdza
to zasadno$¢ takiego modelowego podejscia w ekonomii.

Zarazem jednak nie sposdb nie dostrzegac odrealnienia jednego z fundamentalnych
uproszczen, o nieomylnoSci rynku i racjonalnos$ci jako zasadach podejmowania decyzji
w stylu homo oeconomicus. Zwraca na to uwage m.in. szwajcarski historyk gospodarczy
Gilbert Rist, ktory zauwaza: ,,wigkszo$¢ ekonomistow uznaje, ze autonomiczny i racjonal-
ny «homo oeconomicus» jest fikcja. Trzeba im to przyznac. A jednak jego upidr nieustan-
nie powraca i nie przestaje nawiedza¢ wyobrazni ekonomicznej” (Rist 2015, 57).

Sam Thaler natomiast stwierdza: ,,Jesli zajrzycie do podrecznikdéw ekonomii, dowiecie
sie, ze homo oeconomicus potrafi mysle¢ jak Albert Einstein, ma pami¢¢ jak BM’s Big
Blue i silng wol¢ jak Mahatma Gandhi. Naprawdg. Ludzie, ktorych znamy, tacy jednak
nie sa. Nie sa homo oeconomicus, lecz homo sapiens” (Thaler 2012, s. 7).

Takie, kwestionujace zatozenie o homo economicus, podejicie (i to mimo wyrazne-
go dystansowania si¢ wielu uznanych naukowcéw do behawioralnego nurtu w ekonomii)
oraz badawczy up6r Thalera doprowadzily go na szczyty dokonan naukowych, co zostato
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wyeksponowane w przedstawionym przez Komitet Noblowski uzasadnieniu przyznania
temu ekonomi$cie Nagrody im. Alfreda Nobla.

3. Naukowe podstawy nagrody dla Richarda H. Thalera

W 25-stronicowym uzasadnieniu nagrody dla Richarda Thalera Komitet Noblowski wska-
zuje przede wszystkim na charakterystyczne dla prowadzonych przez Thalera badan inte-
growanie dorobku nauk ekonomicznych i psychologii. Znajduje to odzwierciedlenie juz
w samym tytule ogloszonego przez Komitet Noblowski uzasadnienia nagrody: Richard
H. Thaler: Integrating Economics with Psychology. Podkresla si¢ w zwigzku z tym aspekt
wiekszego realizmu w formutowaniu zatozef badawczych. W uzasadnieniu nagrody eks-
ponowane s nastepujace obszary badan prowadzonych przez Thalera:

e ograniczona racjonalno$¢ i ograniczenia poznawcze (limited rationality),

e preferencje spoleczne (social preferences),

e niedostatki samokontroli (lack of self-control).

Zarazem Komitet Noblowski zwraca uwage na oryginalng koncepcje libertarianskiego
paternalizmu, w tym kreowania impulséw stuzacych racjonalizacji decyzji podejmowa-
nych przez ludzi, mimo charakteryzujacych ich ograniczef racjonalnosci i samokontroli,
ale bez ograniczania swobody wyboru. Wiaze si¢ z tym kwestia architektury wyboru, czyli
tworzenia rozwiazan, impulsoéw sprzyjajacych wyborowi racjonalnych decyzji. Kwestie te
sa szczegblowo przedstawiane w publikacjach Thalera (w wigkszosci we wspotautorstwie
—vide ,,Bibliografia”). Najbardziej kompleksowo zostaly one poddane analizie w ksiazce
Impuls (2012).

W badaniach ograniczonej racjonalno$ci Thaler formutuje koncepcj¢ rachunkowosci
mentalnej, wyja$niajac, w jaki sposdb ludzie upraszczaja podejmowanie decyzji finanso-
wych, tworzac oddzielne konta w swoich umystach, koncentrujac si¢ na waskim wplywie
kazdej indywidualnej decyzji, a nie na jej ogolnym efekcie. Zidentyfikowal réwniez zwigzek
mi¢dzy awersja do strat a efektem posiadania. Thaler jest wspottwdrca finansow behawio-
ralnych. Badat, w jaki sposob ograniczenia poznawcze wplywaja na rynki finansowe.

W nieczesto spotykana w dzietach naukowcow lekka, przyjazng dla czytelnika stylisty-
ke ksiazki Impuls, pigknie i szczeg6lnie wyraziScie wkomponowuje si¢ wyjasnienie kwestii
rachunkowos$ci mentalnej. Thaler wraz z Sunsteinem czynig to na przyktadzie sytuacji,
w jakiej przed laty znalezli si¢ dwaj wOwczas zaprzyjaznieni ze soba, a obecnie bardzo
znani aktorzy — Gene Hackman i Dustin Hoffman. Kiedy jeszcze nie byli stawni, czgsto
brakowato im pieni¢dzy. Hackman przyszedt do mieszkania Hoffmana, a ten poprosit go
o pozyczke. Hackman zgodzil sig, ale potem wszed! do kuchni Hoffmana, gdzie na ladzie
stato kilka duzych stojow pelnych pieni¢dzy. Na jednym z nich byta naklejka ,,Emerytura”,
na drugim ,, Rachunki” i tak dalej. Hackman spytal, po co Hoffmanowi pozyczka, skoro
w stojach ma tyle pieniedzy. Wtedy Hoffman wskazat na pusty stoik z napisem »Zywnos¢”
(Thaler 2012, s. 68).

Badania Thalera nad preferencjami spotecznymi, zaré6wno teoretyczne, jak i empi-
ryczne, byly ukierunkowane m.in. na kwestie uczciwosci i poczucia sprawiedliwosci. W ra-
mach badan eksperymentalnych analizowat stosunek do uczciwoSci w réznych grupach
spofecznych na catym $wiecie i wplyw tego na funkcjonowanie rynku.

Badajac cechujace ludzi niedostatki samokontroli, Thaler identyfikuje konflikty mig-
dzy pokusami biezacymi a dlugoterminowymi planami — m.in. oszcz¢dnoS$ciowymi, eme-
rytalnymi. Wykazal, jak poprzez odpowiednie impulsy (,,szturchafice” — termin uzywany
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przez Thalera) mozna temu zapobiega¢. Dzigki temu rzucit tez nowe §wiatfo na to, dla-
czego postanowienia noworoczne sg tak trudne do dotrzymania.

4. Ekonomia behawioralna i jej wspolczesne znaczenie

Ekonomia behawioralna, jako nurt teoretyczny w ekonomii, ukierunkowany na potacze-
nie psychologii i ekonomii w celu racjonalizacji podejmowanych przez ludzi decyzji eko-
nomicznych, stopniowo umacnia swa pozycj¢ w teorii ekonomii, zyskujac zainteresowanie
coraz wigkszej rzeszy naukowcOw i kreatorow zycia spoteczno-gospodarczego. Noblista
z tej dziedziny Robert Shiller podkresla, ze dotychczas przyznano noblowskie wyr6znienie
juz wielu osobom, ktére mozna zaliczy¢ do ekonomistow behawioralnych. Shiller wy-
mienia tu poza soba George’a Akerlofa, Roberta Fogela, Daniela Kahnemana, Elinor
Ostrom. Po dotaczeniu Thalera obecnie stanowi to okoto 6% wszystkich ,,ekonomicznych
Nobli”, jakie kiedykolwiek przyznano (Shiller 2017).

Istnieja jednak merytoryczne podstawy, aby wskazang przez Shillera liste noblistow
behawioralnych poszerzy¢ o kilka dodatkowych nazwisk. Z pewno§cia mozna tu dofaczy¢
trzech ekonomistow z USA, w tym nagrodzonego w 1992 r. Gary Beckera (1930-2014)
— for having extended the domain of microeconomic analysis to a wide range of human
behaviour and interaction, including non-market behaviour” oraz nagrodzonych w 2000 1.
Jamesa J. Heckmana i Daniela L. McFaddena za ,,development of methods of statistical
analysis of individual and household behavior”.

Cho¢ wyrazny i postgpujacy wzrost zainteresowania ekonomia behawioralng zauwa-
zalny jest mniej wigcej od czterech dekad, to zalazki tego nurtu mozna zidentyfikowaé
znacznie weze$niej, poczawszy od dziet Adama Smitha (1723-1790). Juz sam tytut (ale
i tresci) pierwszego, opublikowanego w 1759 r., dziela tego intelektualnego ojca ekonomii
klasycznej i klasycznego liberalizmu, pt. Teoria uczucé moralnych, ma wyrazne zabarwienie
behawioralne — niestety, w XIX i XX w., zignorowane w ekonomii neoklasyczne;.

Ekonomisci behawioralni, w tym Richard Thaler, wykazuja sceptycyzm co do wielu
utartych tez i metod charakterystycznych dla ekonomii neoklasycznej, stanowiacej od
XIX w. gtéwny nurt w teorii ekonomii. Na podstawie badan indywidualnych zachowan
ludzi Thaler obala wiele tez uznawanych w ekonomii gtéwnego nurtu za oczywiste. Two-
rzenie i wykorzystywanie przez ekonomistow gléwnego nurtu modeli opartych na uprosz-
czonych zatozeniach, w tym przyjecie modelu homo economicus, okazuje si¢ — jak wynika
z badan szczeg6lowych — niezgodne z rzeczywistoscia. I tak Thaler, na podstawie szcze-
gotowych badan zachowan ludzi, kwestionuje m.in. zasadno$¢ niektorych tez z zakresu
teorii racjonalnych oczekiwan.

Prowadzone przez Thalera badania sa uznawane za drogg do przyblizania teorii eko-
nomii do ,,prawdziwego zycia”. Podobnie jak w przypadku nagrodzonego Noblem Angusa
Deatona, takze prowadzone przez Thalera badania mozna uzna¢ za triumf ekonomii
opartej na realiach. Do takiego stwierdzenia upowaznia szczegdlowos¢ tych badan, do-
wodzacych, ze indywidualne zachowania rzutuja na sytuacje makroekonomiczng — ,,mikro
determinuje makro” (Maczynska 2015).

Wiele miejsca w swych badaniach Thaler poSwigca takze kwestiom emerytalnym
i podatkom. Szczegdtowo badat np., jak zmiany zasad wyboru systeméw emerytalnych
(architektura wyboru) wplywaja na zmiany w decyzjach emerytalnych. Thaler przestrze-
ga przy tym przed blednymi wnioskami, do jakich moga prowadzi¢ wysoce zagregowane
badania ekonomiczne, przy marginalizowaniu badan zindywidualizowanych.
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Thaler wychodzi z zalozenia, ze o gospodarce najwigcej mozna si¢ dowiedzie¢ i wply-
wac na nig, wiasnie badajac szczegdtowo zachowania uczestnikow rynku. Stad tez badania
takie uznaje za co najmniej tak samo wazne jak badania makroekonomiczne. Nieprzypad-
kowo zatem zachowania ludzi w obszarze podejmowania decyzji ekonomicznych stanowig
gléwny obszar badan prowadzonych przez Thalera, i to od kliku dekad. Odzwierciedlaja
to tytuly dziet tego ekonomisty (vide ,,Bibliografia”). Wyniki tych badan sugeruja zarazem
mozliwe kierunki rozwigzan sprzyjajacych racjonalizacji dokonywanych przez ludzi wybo-
réw ekonomicznych. Temu stuzy m.in. odpowiednia ,,architektura wyboru”.

Wiele miejsca w swych publikacjach Thaler po§wigca wolnosci i demokracji, wskazu-
jac, ze mozna pogodzi¢ libertarianizm z paternalizmem. Wskazuje na bledy i ich negatyw-
ne nastepstwa wynikajace z nader powierzchownego, zagregowanego podejScia niekto-
rych ekspertéow do oceny zachowan rynkowych.

Nobel dla Thalera zostal przyznany w sytuacji, gdy coraz cz¢Sciej cele zakladane w poli-
tyce spoleczno-gospodarczej okazuja si¢ trudne do zrealizowania, m.in. ze wzgledu na nie-
wlasciwie dobrane bodZce i niewlasciwg ,,architekture wyboru”, ktorej kreatorem jest nie
tylko panstwo, ale i rozmaite instytucje. Nieprzypadkowo tez badania prowadzone przez
Thalera spotkaly si¢ zainteresowaniem wielu instytucji, a sam Thaler w 2010 r. zostat za-
angazowany w Wielkiej Brytanii jako doradca specjalnego powolanego z inicjatywy rzadu,
zespolu podejmujacego prace z zakresu ekonomii behawioralnej. Eksponowane stanowi-
sko uzyskat takze wspotautor i wspdtpracownik Thalera, Sunstein, ktory w 2009 r. powota-
ny zostal na stanowisko dyrektora do spraw regulacji w USA. Praktyczna uzyteczno$¢ na-
ukowych dokonan Thalera zostata podkreslona w uzasadnieniu Komitetu Noblowskiego
(Scientific Background... 2017, s.2).

Tezy dotyczace zachowan ekonomiczno-spotecznych Thaler wraz z Sunstenem ekspo-
nuje najbardziej kompleksowo w ksiazce Impuls (jedynej dotychczas publikacji Thalera
dostepnej w jezyku polskim), z symptomatycznym podtytutem ,Jak podejmowac wilasciwe
decyzje dotyczgce dobrobytu i szczescia”. Thaler mozliwosci takie upatruje w rekomen-
dowanych przez niego dziataniach — ,,szturchancach” na rzecz pozadanych rozwiazan,
m.in. w obszarze edukacji, w tym finansowej, i ochrony zdrowia. W ostatnim podrozdziale
tej ksigzki, zatytulowanym: ,,Prawdziwa trzecia droga”, autorzy ksiazki pisza: ,, W ksiagzce
wyraziliSmy dwa glowne stwierdzenia. Pierwsze, ze pozornie drobne cechy sytuacji spo-
fecznych moga mie¢ ogromny wplyw na zachowanie ludzi. Wszedzie obecne sg zachety
albo przynaglenia, nawet jeSli ich nie widzimy. Architektura wyboru, zaréwno ta zfa, jak
i ta dobra, obejmuje wszystko, jest nieunikniona i wywiera wielki wplyw na nasze decyzje.
Drugie twierdzenie jest takie, ze libertarianski paternalizm to nie oksymoron. Architek-
ci wyboru moga kultywowaé wolno$¢ wyboru, jednocze$nie zachgcajac ludzi do pojscia
w kierunku, ktory poprawi ich zycie” (Impuls... 2012, s. 295).

Wszystkie publikacje Richarda Thalera dotycza goracych obecnie tematéw. Thaler zajmu-
je si¢ nimi od prawie czterech dekad, co najmniej od 1980 r., kiedy to wskazywat na znaczenie
dla teorii ekonomii i praktyki problematyki zachowan konsumenckich. Kolejne publikacje
Thalera szczegbtowo uzmystawiaja wage tego zagadnienia (Scientific Background... 2017).

W swej najnowszej, opublikowanej w 2015 r., ksiazce pt. Misbehaving: The Making of
Behavioral Economics, pelnej osobistych, a nawet do$¢ emocjonalnych watkoéw, w tym
m.in. dotyczacych przyjazni z ekonomistami-behawiorystami, Kahnemanem i Tverskym,
Thaler — na swOj prawie beletrystyczny sposob — przedstawia podstawowe elementy
ekonomii behawioralnej, charakteryzujac drogi jej rozwoju. Wskazuje na uzyteczno$¢
praktyczng tego nurtu ekonomii. Zarazem jednak dochodzi do wniosku, ze dorobek
ekonomii behawioralnej, cho¢ coraz bardziej znany i uznawany takze przez praktykow-
-kreatordw zycia spoteczno-gospodarczego, to wciaz jednak ma stosunkowo niewielkie
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przetozenie ma makroekonomie (Thaler 2015). To do$¢ niepokojaca konstatacja, dowo-
dzaca tendencji do odizolowywania si¢ od siebie (silosowosci) poszczegdlnych nurtow
teoretycznych w naukach ekonomicznych, co nie moze dobrze stuzy¢ ich rozwojowi.
Thaler traktuje to jako przejaw wcigz utrzymujacego si¢, nieuzasadnionego niedocenia-
nia ekonomii behawioralnej przez przedstawicieli ekonomii neoklasycznej. Oczywiscie
Thaler ocenia to negatywnie. W tej sytuacji nie dziwi, ze tuz po ogloszeniu werdyktu
noblowskiego, na zadane mu przez dziennikarzy pytanie, w jaki sposob wyda 9 mln
koron nagrody (ok. 940 tys. euro), odpowiedzial, ze ,,w najbardziej irracjonalny sposob,
w jaki tylko bedzie to mozliwe” (Nagrody... 2017).

Nagrody Nobla, w tym takze nagroda dla Thalera, jak juz podkreslano, nie sa jed-
nak wolne od kontrowersji, watpliwoSci i pytan. Rodza si¢ one zwlaszcza, jesli brany
jest pod uwage wplyw dorobku noblistow na rzeczywisto$¢ gospodarcza.

5. Intelektualny dorobek noblistow
- uzytecznos¢ praktyczna

Historia uczy, ze z wykorzystywaniem dorobku noblistow w praktyce bywa bardzo réznie.
Swiadczy o tym przykiad Jamesa Tobina (1918-2002), autora koncepcji opodatkowania
spekulacyjnych transakcji finansowych (tzw. podatek Tobina) — uhonorowanego ekono-
micznym Noblem w 1981 r. za analiz¢ rynkéw finansowych i ich zwigzkoéw z decyzjami
o wydatkach, zatrudnieniem, produkcja i cenami, ktéra to koncepcja wcigz — mimo upty-
wu 35 lat od jej opracowania — nie doczekala si¢ realizacji na szersza skalg.

Inaczej za$ stalo si¢ z naukowym dorobkiem innego noblisty (z 1976 r.), Miltona Fried-
mana (1912-2006), ktérego poglady wywarly silny wplyw na rozwdj monetarystycznego nurtu
w teorii ekonomii i mialy znaczacy wplyw na polityke spoteczno-gospodarcza w wielu krajach.
Dotyczy to tez innego noblisty, Eugene Famy. Jako autor hipotezy o efektywnosci i nieza-
wodnosci rynku, Eugene Fama, uhonorowany nagroda Nobla w 2013 r., wywart istotny wplyw
na rozwdj neoliberalizmu i jego implementacji w praktyce. Dorobek naukowy Famy stanowit
m.in. istotne wsparcie dla neoliberalnej idei marginalizacji roli pafistwa w gospodarce.

Jednak kryzys globalny z 2007/2009 r. wyraznie podwazyt racje obydwu tych noblistow.
Trudno si¢ zatem dziwi¢, ze uhonorowanie ekonomicznym Noblem kilka lat po wybuchu
kryzysu, tj. w 2013 r., Eugene Famy — za empiryczne badania cen aktywéw — wzbudzito
sporo kontrowersji. Watpliwosci zrodzily si¢ tym bardziej, ze za jeden z waznych czyn-
nikéw kryzysogennych uznano wtasnie nieprawidlowosci w wycenie aktywOw przedsig-
biorstw, zwlaszcza finansowych.

Na tle tak duzych r6znic miedzy laureatami, zaréwno pod wzgledem orientacji nauko-
wej i ideowej, jak i sily wplywu na rzeczywistos¢, rodza si¢ pytania dotyczace rzeczywistego
znaczenia nagrody imienia Alfreda Nobla w ekonomii i przyjmowanych przez Komitet tej
Nagrody kryteriow. Corocznie toczg si¢ dyskusje na ten temat. Opinie sg wielce zrdznico-
wane. Dotyczylo to m.in. nagrody dla Angusa Deatona. Mozna spotka¢ opinie, ze jest to
ukfon Komitetu Noblowskiego w strong uznania problemu narastania nieréwnosci spo-
tecznych jako zagrozenia dla harmonijnego rozwoju spoteczno-gospodarczego, a zatem
i uznania znaczenia badania tej problematyki. Nie brak tez opinii, ze noblowskie nagrody
w 2014 r. dla Jean Tirola i w 2015 r. dla Angusa Deatona mozna uznac za dgzenie Komite-
tu Noblowskiego do zlagodzenia kierowanych pod adresem tego Komitetu zarzutéw nad-
miernego uprzywilejowania reprezentantow mainstreamu i szkoly chicagowskiej w teorii
ekonomii oraz reprezentantéw neoliberalizmu. Taki argument moze by¢ tez przypisany
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nagrodzie dla Richarda Thalera. Zarazem pojawiaja si¢ tez opinie, ze nagroda Nobla dla
Deatona i jego rekomendacji ukierunkowanych na zmniejszanie nieréwnosci spotecznych
jest przejawem sktonnosci do idei socjalizmu. Z kolei w odniesieniu do Thalera formufo-
wane sg obawy, Zze proponowany przez niego system impulsow i ksztattowanie architektu-
ry wyboru umocni pozycje instytucji kreujacych te architekture, w tym instytucji panstwa,
asymetrycznie i na niekorzy$¢ pozycji indywidualnych oséb (Ostapiuk 2016).

Zwazywszy na niespodzianki i kontrowersje towarzyszace Nagrodzie Nobla, z pew-
noscig interesujaca bylaby szczegb6towa analiza z dzisiejszego punktu widzenia znaczenia
i aktualno$ci naukowego dorobku dotychczasowych noblistow. Interesujaca bytaby m.in.
ocena, czy i w jakim stopniu dorobek ten jest odporny na probe czasu. Trudno odmdwié
racji zgtaszanym postulatom idacym w tym kierunku. Zarazem jednak nie brakuje opinii,
ze nie sposob do konca obiektywnie z dzisiejszego punktu widzenia oceni¢ naukowe za-
stugi noblistow sprzed lat (Jasifiski 2014). Zawsze bowiem takie analizy beda obcigzone
syndromem, ze ,,potem wszyscy wiedzg lepiej jak mialo by¢ przedtem”.

Trudno tez odmoéwic racji spotykanym na ten temat opiniom, ze w takiej analizie
istotne byloby takze uwzglednienie, jakie kandydatury (poczawszy od pierwszego roku
przyznania nagrody, tj. od 1969 r.) brane byly pod uwage przez Komitet Noblowski i jakie
zostaly odrzucone. Dokonana na tej podstawie analiza poréwnawcza rzucataby dodatko-
we Swiatto na dzisiejsza aktualno$¢ naukowego dorobku zaréwno nagrodzonych Noblem
ekonomistow, jak i tych, ktorych kandydatury zostaly odrzucone. Niestety, z regulaminu
przyznawania ekonomicznego Nobla wynika, ze nazwiska naukowcoéw — kandydatéw do
nagrody, branych pod uwage przez Komitet Noblowski, nie moga zosta¢ ujawnione przez
50 lat po ogtoszeniu werdyktu. Zatem o szczegdtowej historii pierwszej nagrody z 1969 r.
i rozpatrywanych do niej kandydatach mozna be¢dzie si¢ ewentualnie dowiedzie¢ dopiero
w 2019 r. Tym samym sugerowane szczegdélowe analizy noblowskich lauré6w musiatyby
przeciagnad si¢ w czasie.

6. Obowiazkowe noblowskie lektury

Z publikacjami Richarda Thalera powinni zapoznac si¢ wszyscy, ktorym na sercu lezy
poprawa jakoSci zycia ludzi. To obowigzkowa lektura dla gtéwnych kreatoréw zycia spo-
feczno-gospodarczego.

Wynikami badan prowadzonych przez Thalera powinni zainteresowac si¢ bardziej
wnikliwie takze ci, ktorzy sktonni sa uznawa¢ noblowskie wyrdznienie dla tego naukowca
za przejaw niedoceniania dorobku ekonomii neoklasycznej. Jednak szczegdtowa lektura
dziet Thalera przeczy temu i wskazuje, ze moga one miec istotne znaczenie w rozwo-
ju teorii ekonomii i umacnianiu gospodarki wolnorynkowej, w umacnianiu demokracji
oraz eliminowaniu nieprawidfowosci w sferze polityki spoteczno-gospodarczej. Stad tez
badania z zakresu ekonomii behawioralnej nie powinny by¢ traktowane jako kwestiono-
wanie dorobku ekonomii neoklasycznej. Przeciwnie, moga stanowi¢ wazne jej wsparcie.
Ekonomia behawioralna bowiem oferuje narz¢dzia przyblizajace teoretyczne, modelowe
zalozenia badawcze do realiéw zycia spoteczno-gospodarczego.

Z pewnoscig publikacje noblistow warto czytaé. Lektura prac Thalera moze by,
moim zdaniem, wielce uzyteczna réwniez, a moze zwtaszcza, w Polsce i pomocna w po-
szukiwaniu rozwiazan rozmaitych problemoéw spotecznych i ekonomicznych, w tym takze
podatkowych oraz emerytalnych.. Znajomo$¢ wynikdw badan prowadzonych przez tego
ekonomiste¢ mogtaby pozytywnie wplynaé na jakos¢ debaty na temat polityki spoteczno-
-gospodarczej i jakos¢ tej polityki.
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W ksiazce Impuls Thaler i Sustein wyrazaja nadzieje, ze ich podej$cie moze stuzy¢ jako
»realny wspdlny grunt w naszym niepotrzebnie spolaryzowanym spoleczenstwie” (Im-
puls..., 2012, s. 285-286). Ustosunkowuja si¢ takze do wielce ztozonej kwestii roli panstwa
we wspodlczesnej gospodarce, przestrzegajac, ze ,,istnieje jednak subtelna rdznica migdzy
bezmySlnym sprzeciwem wobec wszystkich ,,interwencji rzadu” jako takich a sensownym
twierdzeniem, ze kiedy rzady interweniuja, powinny to robi¢ w sposob, ktory wspiera
wolnos$é wyboru” (tamze, s. 286). Ponadto autorzy ci podkre$laja, ze ,,podobnie jak sektor
prywatny, takze urzednicy pafistwowi moga ponagla¢ ludzi do pdjscia w kierunku, ktory
poprawi ich zycie, jednocze$nie ktadac nacisk, ze ostateczny wybor nalezy do jednostek,
a nie do panstwa” (tamze, s. 287).

To obowigzkowa lektura dla gtéwnych kreatordéw zycia spoteczno-gospodarczego,
w tym tworcow prawa, zwlaszcza finansowego czy emerytalnego. Zasadne byloby tez
szersze popularyzowanie w dydaktyce dziet Thalera, a takze innych prac noblistow z eko-
nomii. Jest to mozliwe, tym bardziej ze wickszoS§¢ publikacji, takze tu cytowanych, jest
dostepna w Internecie. Popularyzowaniu w Polsce dorobku ekonomii behawioralnej moze
tez si¢ przysluzy¢ pierwsza zwarta publikacja polskiego autora dotyczac ekonomii beha-
wioralnej, monografia Krzysztofa Orlika pt. Makroekonomia behawioralna (Orlik 2017).

Tekst wplynat: 5 lutego 2018 r.
(wersja poprawiona: 9 lutego 2018 r.)
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